
鎌
田
電
器
は
３
月
の
決
算
セ
ー
ル
ほ
か
、

５
月
の
創
業
祭
、
９
月
の
リ
ニ
ュ
ー
ア
ル

創
業
祭
と
、
年
間
３
回
、
大
き
な
売
り
出

し
イ
ベ
ン
ト
を
行
っ
て
い
る
。

毎
回
、
鎌
田
専
務
が
実
施
計
画
書
を
作

り
、
２
カ
月
前
、
ス
タ
ッ
フ
全
員
に
発
表

す
る
。
売
り
出
し
の
テ
ー
マ
や
重
点
施
策
、

目
標
の
利
益
額
と
そ
れ
を
達
成
す
る
た
め

に
必
要
な
顧
客
数
、
経
費
予
算
、
来
店
記

念
品
な
ど
。
全
員
が
同
じ
方
角
に
向
っ
て

足
並
み
を
揃
え
、
前
日
ま
で
電
話
作
戦
で

来
店
を
呼
び
か
け
、
当
日
を
迎
え
る
。

初
日
、
午
後
６
時
で
売
り
出
し
が
終
っ

た
後
、
30
分
で
片
付
け
を
し
て
、
７
時
半

ま
で
の
１
時
間
、
営
業
担
当
の
社
員
６
人

が
５
台
の
端
末
で
伝
票
を
入
力
し
た
。

「
羅
針
盤
」
に
は
、
配
達
を
し
て
い
な
い

受
注
分
を
管
理
で
き
る
「
受
注
デ
ー
タ
」

の
機
能
が
あ
る
。「
取
引
デ
ー
タ
」
に
し
て

し
ま
う
と
売
上
げ
に
上
が
っ
て
し
ま
う
が
、

売
り
出
し
の
傾
向
分
析
を
す
る
た
め
に
、

顧
客
が
現
金
で
払
っ
て
商
品
を
持
ち
帰
っ

た
分
も
「
受
注
デ
ー
タ
」
に
入
力
し
た
。

伝
票
は
他
人
が
目
を
通
す
と
、
値
段
や

型
番
、
色
な
ど
記
入
ミ
ス
を
見
つ
け
や
す

い
の
で
、
シ
ャ
ッ
フ
ル
し
て
互
い
に
確
認

し
合
い
な
が
ら
入
力
し
た
。
１
日
分
だ
け

で
も
２
０
０
枚
ほ
ど
あ
っ
た
が
、
売
り
出

し
最
中
も
接
客
の
合
間
に
入
力
し
て
お
い

た
の
で
、
夜
は
１
人
20
枚
ほ
ど
だ
っ
た
。

最
後
に
鎌
田
専
務
と
シ
ス
テ
ム
担
当
の
大

倉
さ
ん
が
チ
ェ
ッ
ク
し
た
。

翌
朝
、
メ
ー
カ
ー
別
、
品
目
別
、
地
区

別
、
個
人
別
に
詳
細
な
集
計
デ
ー
タ
が
で

き
上
が
っ
て
い
た
。
初
日
に
若
手
に
抜
か

れ
た
ベ
テ
ラ
ン
社
員
は
２
日
目
に
発
奮
し

て
逆
転
し
た
。
販
売
デ
ー
タ
を
分
析
す
る

と
、
店
の
周
辺
地
区
で
売
れ
た
金
額
が
少

な
く
、
社
員
の
住
ん
で
い
る
地
域
か
ら
売

上
げ
が
上
が
る
傾
向
が
見
え
た
。

「
月
曜
日
か
ら
す
ぐ
配
達
作
業
に
取
り
か

か
れ
た
。
売
り
出
し
後
の
時
間
の
ム
ダ
が

出
な
い
。
昔
だ
っ
た
ら
、
１
日
目
終
わ
っ

て
、
よ
く
売
れ
た
時
は
一
杯
飲
み
に
行
っ

て
『
明
日
ま
た
頑
張
ろ
う
』
だ
っ
た
。
羅

針
盤
の
お
か
げ
で
、
１
時
間
で
入
力
を
終

え
、
社
員
は
８
時
に
は
自
宅
に
帰
っ
て
い

る
」。住

所
、
担
当
者
、
メ
ー
カ
ー
、
品
目
別

に
ク
ロ
ス
集
計
し
て
、
デ
ー
タ
を
打
ち
出

し
て
か
ら
最
後
に
「
配
達
表
」
を
出
す
。

配
達
し
や
す
い
よ
う
に
地
域
別
に
変
え
、

要
ら
な
い
も
の
を
省
く
。

受
注
デ
ー
タ
の
メ
モ
欄
に
は
「
配
達
の

時
、
電
球
２
個
を
届
け
て
欲
し
い
」「
配
達

の
時
、
掃
除
機
の
ホ
ー
ス
を
見
て
欲
し
い
」

「
支
払
い
は
翌
月
と
翌
々
月
に
分
け
て
欲
し

い
」
な
ど
さ
ま
ざ
ま
な
情
報
が
書
き
込
ま

れ
て
い
る
。
集
計
表
に
は
出
て
こ
な
い
が
、

「
配
達
表
」
に
は
メ
モ
欄
の
情
報
が
付
い
て

い
る
。「
羅
針
盤
」
に
「
配
達
表
」
の
項
目

は
な
い
が
、
鎌
田
専
務
が
考
え
出
し
た
オ

リ
ジ
ナ
ル
の
活
用
方
法
だ
。

同
店
が
「
羅
針
盤
」
を
導
入
し
た
の
は

昨
年
の
秋
。
稼
動
し
て
半
年
、
初
め
て
大

き
な
売
出
し
で
活
用
し
、
そ
の
威
力
を
目

の
当
り
に
し
た
鎌
田
専
務
は
「
羅
針
盤
は

デ
ー
タ
ベ
ー
ス
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
手
法
で

徹
底
分
析
す
る
か
ら
、
普
通
の
ソ
フ
ト
の

倍
以
上
の
情
報
を
入
力
で
き
る
。
こ
こ
ま

で
店
の
立
場
に
立
っ
た
仕
組
み
は
な
い
。

こ
の
機
能
を
使
う
か
、
ど
う
か
は
、
使
う

店
側
次
第
」
と
話
し
て
い
る
。

鎌田専務

本
誌
４
月
号
の
「
羅
針
盤
」
導
入
実
践
編
に
登
場
し
て
も
ら
っ
た
鎌
田
電
器
（
京
都
府
綾
部
市
広
小
路
３
―
55
、
鎌
田
忠
昌
社
長
）。
３

月
に
開
催
し
た
恒
例
の
決
算
セ
ー
ル
で
「
羅
針
盤
」
が
威
力
を
発
揮
し
た
。
売
上
げ
は
２
日
間
で
１
０
０
０
万
円
を
超
え
た
が
、
初
日
、
二

日
目
と
も
実
績
は
翌
日
朝
に
ま
と
ま
っ
て
い
た
。
品
目
別
・
メ
ー
カ
ー
別
・
地
区
別
・
担
当
者
別
の
マ
ル
チ
集
計
。
初
日
の
デ
ー
タ
が
二
日

目
の
社
員
の
発
奮
材
料
と
な
り
、
売
り
出
し
が
終
っ
た
翌
日
か
ら
通
常
業
務
に
戻
っ
て
配
達
が
始
ま
っ
た
。
鎌
田
昌
司
専
務
は
「
す
ご
い
で

す
よ
。
経
験
し
た
こ
と
の
な
い
感
動
で
し
た
」
と
デ
ー
タ
ベ
ー
ス
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
の
販
売
手
法
を
語
る
。

■
翌
朝
、
詳
細
な
集
計
デ
ー
タ

■
入
力
伝
票
は
シ
ャ
ッ
フ
ル

■
２
カ
月
前
か
ら
足
並
み
揃
え
る

「羅針盤」で経営力アップ


